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Sztuka dyskusii

WIEDZA W PIGULCE

Dyskusja ma wiele twarzy — inaczej rozmawiamy z rodzicami, w Kklasie, z nauczycielem,
z rowiesnikami. Pomimo roznic, dyskutanci zawsze powinni dazy¢ do osiggniecia porozu-
mienia. Niestety bywa, ze dyskusje przeradzajg sie w ktotnie. W telewizji zdarza sie to nie-
zwykle czesto. Rozmowcom nie zalezy wowczas na porozumieniu, a raczej na zwroceniu
na siebie uwagi widzow.

Jesli chcesz, aby twoja dyskusja byta owocna, nie tam kilku podstawowych zasad. Na-
czelng reguta kazdej rozmowy jest odnoszenie sie do innych z szacunkiem. Stare przysto-
wie ,nie rob drugiemu, co tobie niemite” oddaje sedno problemu. Jesli bedziesz traktowat
innych uprzejmie i bedziesz chciat ich wystuchaé, oni to odwzajemnia. Dobra dyskusja jest
demokratyczna: kazdy ma takie samo prawo do wyrazenia swojej opinii.

Oczywiscie nie zawsze rozmawiamy z osobami faktycznie rownymi. Dyskusja z rodzi-
cem, dyrektorem czy instruktorem na obozie jest zwykle trudniejsza. Jesli jednak nasza
postawa i argumentami pokazemy, ze nasz poglad jest stuszny, mamy duze szanse na osia-
gniecie zamierzonego celu.

Zawsze pamietaj, podczas dyskus;ji:

« Stuchajinnych. Wtedy inni tez beda stuchac ciebie.
« Nigdy nie przekrzykuj innych dyskutantow i nie wchodz im w stowo.

« Nie daj poniesc sie emocjom. Rozmdwca moze specjalnie cie prowokowac, aby wy-
korzystac chwile twojej nieuwagi.

+ Nie bdj sie wyrazat wtasnego zdania. Jesli nie przedstawisz swojego punktu widzenia,
nigdy nie zostanie on wziety pod uwage.

« Mow na temat. Zbyt szerokie dygresje i zmiany tematu nie tylko zaciemniaja twoja
przewodnig mysl. Na dodatek moga wywotaé w innych rozméwcach zniecierpliwie-
nie.

« Zmieniaj forme wypowiedzi w zaleznosci od odbiorcy. Co innego przekona kolege,
a co innego — nauczyciela czy rodzica.

+ Nie uogolniaj zbytnio stanowiska innych. Wprawdzie tatwiej znalezc argumenty prze-
ciwko bardzo ogolnej tezie, jednak taki zabieg jest krzywdzacy. Swiadczy o tym, ze tak
naprawde nie zalezy ci na wypracowaniu porozumienia, a na forsowaniu wiasnego
zdania.

« Nie probuj obalac zdania swojego rozmoéwcy poprzez wytykanie jego wad. Krytykuj
argumenty, a nie osoby.

« Nie odwotuj sie do krzywdzacych stereotypow.
« Nie staraj sie przekonac nikogo za wszelka cene. Szanuj poglady innych.

« Stosuj przyktady ilustrujace dany temat. Plastyczne obrazy bardziej przemawiaja do
odbiorcow niz abstrakeyjne idee.
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ZADANIA SPRAWDZAJACE

Zadaniel.

Z ponizszych zwrotow wybierz te, ktore odpowiadajg zasadom dobrej dyskus;i:

1. Zabierasz gtos jako kolejny w dyskusji, zamierzasz polemizowac z przedmowca:

O to stek ktamstw...
O Twoje argumenty sg wyssane z palca...

O warto pamietaé, ze moj przedmowca w swoim zyciu sam robit podobne rze-
czy...
O zwrocmy uwage na argumenty zastosowane przez mojego przedmowce...

2. Twoj rozmowca bezposrednio atakuje cie w czasie rozmowy:

O tak, jasne, pamietam jednak, ze robites gorsze rzeczy
O wrocmy do sedna sprawy, jakie sg Twoje argumenty?
O obaj wiemy, ze Olek robit podobnie i nic sie nie stato
O jestes ghupi, przestan mnie obrazaé

3. Twdj rozméwca zamiast ustosunkowac sie do twoich argumentow nagle zmienia te-
mat rozmowy:

O nie znasz sie na tym, wiec starasz sie zmienic temat?

O oczym Ty bredzisz?

O rozumiem, ze uznajesz moje argumenty, przejdzmy zatem dale;

O o, faktycznie, to ciekawe, co mowisz, zmienmy temat, to, o czym mowilismy nie
ma znaczenia

4. Czujesz, ze twoj rozmébwca lepiej od ciebie radzi sobie w dyskusji, brakuje ci argu-
mentow:
O nie zgadzam sie z tym, co mowisz
O wszyscy wiemy, ze i tak ktamiesz
O przyznaje, masz racje, udato Ci sie mnie przekonac
O nie wiem, co Ci odpowiedzie¢, nie mam juz argumentow, przegratem
5. Czujesz, ze dobrze sobie radzisz w dyskusji, twojemu rozméwcy ewidentnie brakuje
argumentow, przystuchujacy sie waszej rozmowie sg po twojej stronie:
O i co, gtupio Ci? Mowitem, ze nie masz racj!
O widzisz, nie masz szans, wszyscy s3 po mojej stronie!
O dobra, widac ze wygratem, jestem od Ciebie lepszy, konczmy
O sprobujmy podsumowac... czy masz cos do dodania?
6. Twdj rozméweca nie chee przyjac do wiadomosci informacgji, ktora jest powszechnie
znana i jestes absolutnie pewien, ze masz racje:
O cztowieku, nawet dzieci w przedszkolu to wiedza!
O jesli mi nie wierzysz, sprawdzmy to razem w Wikipedii
O jestes taki sam jak Twoj brat, niczego nie da sie Wam wyttumaczyc
O przyznaj sie, nie rozumiesz, 0 czym mowie

StOWNICZEK

- stereotyp: nacechowany emocjonalnie, uproszczony obraz jakiego$ zjawiska. Jest
tworzony na postawie pewnych fatszywych przekonan i uogoinien. Bardzo czesto
dotyczy okreslonych grup spotecznych, zwtaszcza narodowosci. Przyktadem funk-
cjonowania stereotypow s3 zarty o blondynkach.

Urszula Dobrowolska, Michat Wysocki, Piotr Drzewiecki Sztuka dyskusji 2



Tekst: Urszula Dobrowolska, scenariusz: Michat Wysocki, konsultacja merytoryczna: Piotr Drzewiecki. Materiat po-
chodzi z serwisu edukacjamedialna.edu.pl prowadzonego przez Fundacje Nowoczesna Polska.

Udostepniono na licencji Creative Commons Uznanie autorstwa - Na tych samych warunkach 3.0.
Zrodto: http:/edukacjamedialna.edu.pl/lekcje/sztuka-dyskusji/.

Publikacja zrealizowana w ramach projektu Cyfrowa Przysztos¢, dofinansowanego ze srodkéw Ministerstwa Kul-
tury i Dziedzictwa Narodowego.

Podstawa programowa:

Jezyk polski, lll poziom edukacyjny

Cele ksztatcenia

I. Odbior wypowiedzi i wykorzystanie zawartych w nich informagji.
IIl. Tworzenie wypowiedzi.

Wiedza o spoteczenstwie, Il poziom edukacyjny
Cele ksztatcenia

|. Wykorzystanie i tworzenie informaciji.

Tresci nauczania

Podstawowe umiejetnosci zycia w grupie.
Udziat obywateli w zyciu publicznym

Nowa podstawa programowa:

Jezyk polski, VII-VIIl klasa

Tresci nauczania

Uczen gromadzii porzadkuje materiat rzeczowy potrzebny do tworzenia wypowiedzi; redaguje plan kompozycyjny
wiasnej wypowiedzi.

Uczen wykorzystuje znajomosc zasad tworzenia tezy i hipotezy oraz argumentow przy tworzeniu rozprawki oraz
innych tekstow argumentacyjnych.

Uczen odroznia przyktad od argumentu.

Uczen przeprowadza wnioskowanie jako element wywodu argumentacyjnego.

Uczen zgadza sie z cudzymi pogladami lub polemizuje z nimi, rzeczowo uzasadniajac wtasne zdanie.

Jezyk polski, liceum i technikum

Tresci nauczania

formutuje tezy i argumenty w wypowiedzi ustnej i pisemnej przy uzyciu odpowiednich konstrukgji sktadniowych.
wskazuje i rozroznia cele perswazyjne w wypowiedzi literackiej i nieliterackiej.

rozumie i stosuje w tekstach retorycznych zasade kompozycyjna (np. teza, argumenty, apel, pointa).

wyjasnia, w jaki sposob uzyte srodki retoryczne (np. pytania retoryczne, wyliczenia, wykrzyknienia, paralelizmy,
powtdrzenia, apostrofy, przerzutnie, inwersje) oddziatujg na odbiorce.

rozroznia typy argumentow, w tym argumenty pozamerytoryczne (np. odwotujace sie do litosci, niewiedzy, grozby,
autorytetu, argumenty ad personam).

rozumie, na czym polega logika i konsekwencja toku rozumowania w wypowiedziach argumentacyjnych i stosuje
je we wihasnych tekstach.

odréznia dyskusje od sporu i ktotni.

rozpoznaje elementy erystyki w dyskusji oraz ocenia je pod wzgledem etycznym.
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